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aperçu de la collecte de fonds:  
pourquoi les gens donnent-ils l’argent

· Ils veulent.

· Ils vous connaissent ou connaissent la personne qui demande.

· Vous en avez besoin et vous avez le leur avez  fait savoir (et pourquoi).

· On leur a demandé ... Aucun nombre de relations publiques ou d'enseignement public n’aidera à moins qu’on ne demande aux gens et qu’ils aient l’opportunité de dire oui.

· Ils croient que ce que vous dites ou représentez répond à leurs besoins, par exemple, vous répondez  à leurs questions.

· Ils vous connaissent et / ou ont grandi avec vous ou la personne qui demande.

· Ils ont travaillé avec vous sur des questions ou campagnes importantes.

· Ils aiment ce que vous avez à dire et ce que vous représentez

· Ils vous ont encouragé à vous impliquer.

· Ils connaissent quelqu'un d'autre sur votre campagne.

· Ils n'aiment pas l'autre candidat.

· Ils voient cela comme une opportunité pour faire avancer leurs intérêts.

· Ils pensent que vous êtes le candidat qui leur ressemble le plus.

· Ils ont été bien courtisés.

· Vous demandez et demandez et demandez.
� Trainers Manual: Candidate Skills, Increasing Women’s Political Participation in Guyana, National Democratic Institute for International Affairs [Manuel des formateurs: Compétences des Candidats, Accroitre la participation politique des femmes en Guyane, l’Institut National Démocratique pour les Affaires internationales]
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